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FORMACAO CONTRATACOES

Nova Forum volta a lancar
programa de “Negociacao”

O Nova Forum, Instituto de Formacdo de Executivos da
Faculdade de Economia da Nova, vai relancar o programa
"“Negociacdo”, que decorrerd nos dias 28 e 29 de Fevereiro. A
ideia é partilhar tacticas que aproximem as empresas, 0s
executivos e os seus objectivos. O programa consiste em 16

horas de formacao.
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Chegar a lideranca pode
ser um caminho dificil,
mas aguentar-se no topo é,
com certeza, o cabo dos
trabalhos. Para se ser CEO
de uma empresa é preciso
ter as costas largas, aguen-
tar os seus problemas pes-
soais, mas também os pro-
blemas pessoais dos ou-
tros, os da empresa, e ain-
da apresentar resultados.
E ter vontade, mas tam-
bém uma grande dose de
paciéncia.

Leslie G. Mayer é uma es-
pécie de muro das lamen-
tacdes de quem esti no
topo, um ombro amigo
que ajuda quem decide a
encontrar caminhos e per-
ceber quais sdo as suas ca-
pac1dades ou limitacdes. E
uma espécie de psiquiatra
do mundo dos negdcios
ou, como alguns gostam
de lhe chamar: “Coach das
estrelas”.

Pelo seu escritdrio, na
Pennsylvania, ja passaram
dezenas de CEO de gran-
des e pequenas empresas
como a GlaxoSmithKline
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é o melhor amigo do lider

Doutor, sou
CEO e preciso
de ajuda!

Leslie G. Mayer jd
perdeu a conta as
vezes que um CEO
lhe disse que estava
cansado de ouvir
as queixas ou
necessidades dos
outros.

“Alguns chegam a
perguntar-me
quando chegard a
sua vez”, conta a
executiva norte-
americana.

ou a TMX Communica-
tions, dezenas de persona-
lidades e dezenas de pro-
blemas. “Geralmente os
executivos de topo sdo cu-
riosos acerca de si proé-
prios, tém sede de apren-
der. Aqui, sentem-se con-
fortaveis para serem eles
proprios a explorar as suas
necessidades, em vez de
ser eu a dizer-lhes em que
é que devemos trabalhar”,
explicou ao Diario Econé-
mico Leslie G. Mayer, tam-
bém ela presidente e fun-
dadora de uma empresa, o
Mayer Leadership Group.
Ja perdeu a conta as vezes
que um CEO lhe disse que
estava cansado de ouvir as
queixas ou necessidades
dos outros. “Alguns che-
gam a perguntar-me quan-
do chegar4 a sua vez”, con-
ta a executiva norte-ame-
ricana.

A verdade é que ser CEO é
ingrato. Enquanto uns aca-
bam por ter problemas em
casa, porque estao focados
na empresa e nos proble-
mas profissionais, pare-
cendo mais desligados da
vida doméstica, outros fi-
cam 2 beira do divorcio

Consultora Neves de Almeida
reforca comissao executiva

A Neves de Almeida, consultora especializada no desenvolvimento
de recursos humanos e marketing relacional, conta com mais dois
sécios na comissdo executiva - José Flores Monteiro e Isabel Rita. A
consultora, que em 2007 conquistou 17 novos clientes, conta agora
com 20 consultores especializados em mudanga organizacional,
programas comportamentais e estudos de performance empresarial.
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